
Wir bieten

33 Zusammen mit Ihnen erbringen wir als DENIOS 
einen wichtigen Beitrag zum Umweltschutz 
sowie zur Arbeitssicherheit der Mitarbeiter 
unserer Kunden.

33 Ein kollegiales und professionelles Arbeitsumfeld 
wartet auf Sie, ebenso spannende, 
herausfordernde Aufgaben.

33 Den großen und kleinen Hunger können Sie in 
unserem Betriebsrestaurant stillen. 

33 Zusätzlich zu einer leistungsgerechten Vergütung 
bieten wir eine betriebliche Altersvorsorge sowie 
ein attraktives E-Bike Leasing.

Die DENIOS AG ist seit über 30 Jahren der führende 
Spezialist für Gefahrstofflagerung, betrieblichen 
Umweltschutz und Sicherheit am Arbeitsplatz.  
Als Hersteller und Entwickler hilft DENIOS 
Unternehmen, der wachsenden Verantwortung im 
Umgang mit Gefahrstoffen gerecht zu werden. 

Mit mehr als 900 Mitarbeitern entwickeln,
produzieren und vertreiben wir unsere Produkte in
Deutschland, Europa, Amerika und China.
Interessiert?

Dann senden Sie bitte Ihre kompletten 
Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihres 
möglichen Einstiegstermins und Gehaltsvorstellung 
vorzugsweise per Mail an: karriere@denios.de

DENIOS AG
Human Resources 
Dehmer Straße 58 - 66
32549 Bad Oeynhausen
www.denios.de

Weil uns die Natur vertraut.

Technischer Vertriebsmitarbeiter
im Innendienst (m/w/d)

Sie suchen eine neue berufliche Herausforderung in einem wachstumsstarken, international tätigen  
Unternehmen? Sie wollen den Erfolgsweg eines innovativen Marktführers mitgestalten? Sie möchten einen 
aktiven Beitrag zum betrieblichen Umweltschutz und zur Steigerung der Sicherheit in Unternehmen leisten? 
Dann kommen Sie zur DENIOS AG. Bewerben Sie sich als:

33 Sie verfügen über einen erfolgreichen Abschluss 
zum staatl. gepr. Techniker (m/w/d) oder Betriebs-
wirt (m/w/d) mit hoher technischer Affinität

33 Sie haben mindestens zwei Jahre Berufserfah-
rung im technischen Vertrieb

33 Verkaufen liegt Ihnen im Blut: Sie erkennen 
Kundenbedarfe und bieten passgenaue Lösungen 
an

33 Ein professionelles Auftreten in Wort und Schrift 
gegenüber unseren Kunden ist für Sie selbstver-
ständlich 

33 Sie sehen keine Probleme, Sie finden Lösungen
33 Sie arbeiten ergebnisorientiert und lieben 

Verkaufserfolge
33 Sie besitzen Englisch-Kenntnisse in Wort und 

Schrift
33 Sie haben ERP und CRM Kenntnisse

Ihre Aufgaben Ihr Profil

33 Sie kommen über aktive Kundenansprache und 
Beratung von erklärungsbedürftigen Produkten 
zum Verkaufserfolg

33 Sie bearbeiten systematisch Kunden mit Ersatz-
teil- und Reparaturbedarfen: 
- Pro-Aktive Bedarfsermittlung 
- Erstellung von Angeboten und Nachverfolgung  
	 bis zum Abschluss 
- Starke Fokussierung auf technische Argumente

33 Sie sind motiviert sich relevante Gesetze und 
Richtlinien sowie technische Grundsätze anzu-
eignen

33 Sie haben Überblick und Verständnis von 
diversen Dienstleistungen


