
(Junior) Key Account Manager (w/m/d) 
im Vertriebsinnendienst – national und international

Sie suchen eine neue berufliche Herausforderung in einem wachstumsstarken, international tätigen  
Unternehmen? Sie wollen den Erfolgsweg eines innovativen Marktführers aktiv mitgestalten? Sie möchten 
einen aktiven Beitrag zum betrieblichen Umweltschutz und zur Steigerung der Sicherheit in Unternehmen 
leisten? Dann kommen Sie zur DENIOS AG. Bewerben Sie sich als:

33 Eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung 
bringen Sie mit – z. B. als Industriekaufmann 
(w/m/d) oder Kaufmann (w/m/d) für Groß- und 
Außenhandel, gerne mit Fortbildung z. B. zum 
Betriebswirt (w/m/d) IHK. 

33 Sie haben mindestens zwei Jahre 
Berufserfahrung im Vertrieb technischer Produkte 
und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift. 

33 Mit Ihrer kommunikativen Stärke passen Sie 
sich unterschiedlichen Kundentypen und 
Verkaufssituationen an. Hierbei liegt Ihnen die 
Kundenzufriedenheit am Herzen. 

33 Sie arbeiten dazu auch gerne im Team? Dann sind 
Sie unser idealer Kandidat (w/m/d). 

Ihre Aufgaben Ihr Profil

Weil uns  
die Natur  
vertraut.

Die DENIOS AG ist seit über 30 Jahren der führende 
Spezialist für Gefahrstofflagerung, betrieblichen 
Umweltschutz und Sicherheit am Arbeitsplatz.  
Als Hersteller und Entwickler hilft DENIOS 
Unternehmen, der wachsenden Verantwortung im 
Umgang mit Gefahrstoffen gerecht zu werden. 

Mit mehr als 850 Mitarbeitern entwickeln,
produzieren und vertreiben wir unsere Produkte in
Deutschland, Europa, Amerika und China.
Interessiert?

Dann senden Sie bitte Ihre kompletten 
Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihres 
möglichen Einstiegstermins und Gehaltsvorstellung 
vorzugsweise per Mail an: karriere@denios.de

DENIOS AG
Human Resources 
Dehmer Straße 58 - 66
32549 Bad Oeynhausen
www.denios.de

Wir bieten

33 Zusammen mit Ihnen erbringen wir als DENIOS 
einen wichtigen Beitrag zum Umweltschutz 
sowie zur Arbeitssicherheit der Mitarbeiter 
unserer Kunden. 

33 Ein kollegiales und professionelles Arbeitsumfeld 
wartet auf Sie, ebenso spannende, 
herausfordernde Aufgaben. 

33 Sie betreuen unsere nationalen und 
internationalen Bestandskunden im Key Account 
Management, Team Vertriebsinnendienst. 

33 Im telefonischen Kontakt beraten Sie die 
verschiedensten Gesprächspartner, erkennen 
deren Bedürfnisse und verkaufen aktiv dazu 
passende Produkte. 

33 Ihr tägliches Geschäft sind die 
Angebotskalkulation sowie das Abschließen von 
Rahmenverträgen. 

33 Die Ihnen fest zugeteilten Key Accounts 
entwickeln Sie mithilfe von Kundenbindungs-
maßnahmen strategisch weiter. 

33 Gemeinsam mit Ihren Kollegen aus dem 
Marketing finden Sie neue Ideen zur 
Verkaufsförderung und setzen Mailingkampagnen 
um. 

33 Zusätzlich zu Ihrer leistungsgerechten 
Vergütung bieten wir eine betriebliche 
Altersvorsorge und ein attraktives Angebot zum 
E-Bike Leasing. 

33 Den großen und kleinen Hunger zwischendurch 
können Sie in unserem hauseigenen 
Betriebsrestaurant stillen. 


